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Plan szkolenia „stacjonarnego” w ramach projektu „Sprzedawca w dobie innowacji” 
IV edycja – grupa „Szczecin” – miejsce: Niemiecki Instytut Języków i Gospodarki DISW  

Al. Niepodległości 22, piętro IV sala „C” 
 

 

dzień I  
piątek 4 września 2009 (4 godz.) 

 

17.00 – 18.30 
Organizacja i techniki sprzedaży 

Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

18.30 – 18.45 Przerwa kawowa 

18.45 – 20.15 
Organizacja i techniki sprzedaży 

Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

dzień II 
sobota 5 września 2009 (8 godz.) 

 

9.00 – 10.30 Organizacja i techniki sprzedaży 
Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

10.30 – 10.45 Przerwa kawowa 

10.45 – 12.15 Organizacja i techniki sprzedaży 
Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

12.15 – 12.30 Przerwa kawowa 

12.30 – 14.00 Organizacja i techniki sprzedaży 
Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

14.00 – 14.30 Przerwa + Lunch 

14.30 – 16.00 Organizacja i techniki sprzedaży 
Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

 
dzień III 
niedziela 6 września 2009 (8 godz.) 

 

9.00 – 10.30 
Marketing w handlu 

Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

10.30 – 10.45 Przerwa kawowa 

10.45 – 12.15 
Marketing w handlu 

   Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

12.15 – 12.30 Przerwa kawowa 

12.30 – 14.00 
Marketing w handlu 

Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 

14.00 – 14.30 Przerwa + Lunch 

14.30 – 16.00 
Dydaktyka i metodyka nauczania 

Wykładowca: Grażyna Gabryliszyn 
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Plan szkolenia „stacjonarnego” w ramach projektu „Sprzedawca w dobie innowacji” 

IV edycja – grupa „Szczecin” – miejsce: Niemiecki Instytut Języków i Gospodarki DISW  
Al. Niepodległości 22, piętro IV sala „C” 

dzień IV  
piątek 18 września 2009 (4 godz.) 

 

17.00 – 18.30 Kasy fiskalne 

18.30 – 18.45 Przerwa kawowa 

18.45 – 20.15 Kasy fiskalne 

 
dzień V 
sobota 19 września 2009 (8 godz.) 
 

9.00 – 10.30 
Podstawy prawa w działalności 

handlowej 
Wykładowca: Łukasz Sowa 

10.30 – 10.45 Przerwa kawowa 

10.45 – 12.15 
Podstawy prawa w działalności 

handlowej 
Wykładowca: Łukasz Sowa 

12.15 – 12.30 Przerwa kawowa 

12.30 – 14.00 
Podstawy prawa w działalności 

handlowej 
Wykładowca: Łukasz Sowa 

14.00 – 14.30 Przerwa + Lunch 

14.30 – 16.00 
Podstawy prawa w działalności 

handlowej 
Wykładowca: Łukasz Sowa 

 
dzień VI 
niedziela 20 września 2009 (8 godz.) 

 

9.00 – 10.30 
Towaroznawstwo 

Wykładowca: Zuzanna Wilk 

10.30 – 10.45 Przerwa kawowa 

10.45 – 12.15 
Towaroznawstwo 

Wykładowca: Zuzanna Wilk 

12.15 – 12.30 Przerwa kawowa 

12.30 – 14.00 
Towaroznawstwo 

Wykładowca: Zuzanna Wilk 

14.00 – 14.30 Przerwa + Lunch 

14.30 – 16.00 
Towaroznawstwo 

Wykładowca: Zuzanna Wilk 

 


